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Vendite. Per alienare le proprieta, anche della Difesa, accordi di programma e tempi contingentati

Demanio, corsia veloce per valorizzare i beni

Massimo Frontera
ROMA

Procedure pitt semplici e
veloci per valorizzare e vende-
re 1 beni del Demanio, inclusi
gliimmobili della Difesa. Le mi-
sure sono nelle bozze del DI
sblocca-Italia. Per le concessio-
nisiintroduce unanormasperi-
mentale che cambia radical-
mente I'impostazione fin qui
seguitadall’ Agenzia del Dema-
nio: non é piti lo Stato a decide-
reibenidaoffrire in concessio-
ne tramite una gara ma ¢ il pri-
vato che individuail bene, pre-
para uno studio di fattibilita e
faunapropostaallapresidenza
del Consiglio dei ministri. Le

proposte potranno essere pre-
sentate dasocieta digestioneri-
sparmio(Sgr) odaimprese, an-
che con la partecipazione di
Cdp. Il campo d’applicazione &
vastissimo: sono esclusi solo
beni e aree a inedificabilita as-
soluta. Lo strumento attuativo
& laccordo di programma.
Non si dovra neanche passare

CAMBIO DI PROSPETTIVA
Non sara pii lo Stato
aindicarei beni da offrire

in concessione: saranno

i privati a fare una proposta
alla presidenza del Consiglio

perlaconferenzadiservizi. An-
che i tempi previsti sono ultra-
rapidi: le proposte dei privati
potranno essere presentate en-
tro 3 mesidall’entrata in vigore
del DJ; entro i successivi due
mesi le proposte vengono esa-
minate e ne vengono seleziona-
te 10 che concludono l'iter en-
troisuccessivi4 mesi.
Affondo anche sulla vendita
e valorizzazione dei beni pub-
blici, inclusi quelli della Difesa.
In questo caso l'iniziativa ¢ del
pubblico: saranno I’Agenzia
del Demanio e il ministero del-
la Difesa a individuare gli im-
mobili (tranne quelli a destina-
zione agricola o appartenenti

al demanio storico-artistico).
Anchein questo caso,accor-
do di programma e tempi con-
tingentati: entro un mese
dall'individuazione del bene il
Demanio propone al Comune
la nuova destinazione urbani-
stica,da approvare in4 mesi.
Ma perché il Comune do-
vrebbe sbrigarsi? Per soldi.
L’Ente riceve infatti una quota
dei ricavi che diminuisce in
proporzione inversa al tempo
impiegato per l'iter approvati-
vo (dal 35% al 5% dei ricavi). In
casodiinerzia? Sivaavanti con
un commissario ad actaeil Co-
mune nonincassaniente.
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